Mangue de Cote d’Ivoire

La campagne 2019
bousculée par le Brésil

Comme celle de 2018, la campagne de
mangue de Cote d’Ivoire 2019 n’a pas été
a la hauteur des attentes des exportateurs,
malgré la baisse des volumes du Pérou.
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AVEC LA GAMME “RIPE” DE
HALLS, POURQUOI ATTENDRE?

Chez Halls, nous avons compris que nos clients recherchaient des
mangues prétes a étre dégustées a tout moment. Notre gamme
« RIPE » est |la pour satisfaire ce besoin croissant en fruits préts a
étre consommeés a maturité.

Pour plus d’informations, contactez-nous sur:

Royaume Uni: +44 1892 723488 ou eusales@hlhall.co.uk
France: +33 (0) 1 82 39 00 30 ou ventes@hlhall.co.uk
Pays Bas: +31 (0) 174 791 040 ou info@hallsbv.nl
Espagne: +34 (0) 9 10 632 925 ou ventas@hallsiberia.es

Allemagne: +49 (0) 1529 0044492 ou info@hallsgermany
Chine: + 86 186 8089 2300 ou lifan@hallschina.com

Plssionnés depucs 1210 HALL§

— EST 1890 —

HALLS IS A MEMBER OF THE HL HALL & SONS GROUP



En début de saison, les bonnes nouvelles liées a I'ar-
rét brusque des expéditions du Pérou avaient remonté
le moral des exportateurs ivoiriens qui, ainsi, espé-
raient une saison bien meilleure. Mais, malgré le main-
tien des volumes de la Cote d'Ivoire, lacampagne 2019
n'a pas été bonne. Seules les expéditions par avion ont
permis aux opérateurs de rentabiliser leur produit.
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La Cote d’lvoire
maintient ses quantités
sur les marchés européens

La Cote d'Ivoire reste le troisieme pays fournisseur
du marché européen avec un peu plus 31 000 tonnes
en 2018 et 2019. Cela lui permet juste de mainte-
nir ses parts de marché face a ses concurrents qui
deviennent de plus en plus agressifs sur sa période
d’exportation.

La campagne s'est ouverte le 8 avril et s'est terminée
le 26 mai 2019 pour la variété Kent. C'est toujours le
ministére de I'Agriculture qui fixe les dates d'ouverture
et de fermeture, en fonction de la pression parasitaire.
L'année derniere, la campagne avait été ouverte le 23
mars pour toutes les variétés. Cette saison, 'ouverture
de campagne de la Kent a été différenciée et un peu
plus tardive en raison de floraisons moins précoces.

Les volumes expédiés en avril sont passés de 9 569
tonnes en 2018 a 3 765 tonnes en 2019. Ceci a permis
de maintenir des prix sensiblement plus élevés que
I'an passé, mais qui se sont trés vite effondrés. En mai,
23 882 tonnes ont été exportées contre 20 381 tonnes
en mai 2018.

En 2019, les services phytosanitaires ont autorisé les
exportateurs ivoiriens a expédier plus longtemps, les
saisies pour présence de mouches des fruits étant
moins nombreuses et le démarrage de la campagne
plus tardif. Cependant, la fin de saison a été une
véritable catastrophe. Les fruits ivoiriens expédiés
par bateau se sont retrouvés sur un marché ou la
demande était quasi inexistante.

Le retard des navires a constitué un probleme majeur
durant cette campagne, engendrant des difficultés de
commercialisation sur des périodes moins propices.
En juin 2019, plus de 3 500 tonnes se sont retrouvées
sur les marchés, alors que les 1 192 tonnes recues en
juin 2018 avaient permis une remontée des prix sur la
fin de saison.
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Passion pour les fruits tropicaux
www.trops.es



Mangue de Cote d’Ivoire, du Pérou et du Brésil
Comparatif des volumes exportés vers I'UE

en Cote d'lvoire Pérou Brésil
tonnes = 2018 2019 2018 2019 2018 2019
Mars 4 0| 30455 20822 8772 8892
Avril 9569 3765 23913| 12917 | 11413 | 14857
Mai 20381 | 23882 3247 147 7759 13576
Juin 1192 3699 109 13 7436 9627
Juillet 51 159 27 0 9191 7 948
Total 31197 31505 57751 33899 44570 54900

Source : Eurostat

Mangue - Cote d'Ivoire — Dates et durée de campagne,
volumes exportés et nombre d’interceptions

2016 2017 2018 2019
Date d'ouverture 23 mars 20 mar‘s 23 mars 20 mar.s
10 avril 08 avril
Date de fermeture 18juin | 21 juin 13 mai 26 mai
Durée de la campagne |85 jours| 91 jours | 43 jours | 67 jours
Volume exporté (t) 32628 | 33074 | 33243 | 33000*
Nombre d'interceptions 10 32 20 8

* estimation | Source : ministére de I'Agriculture ivoirien

16

Une concurrence
accrue du Brésil

Si le Pérou constitue un sérieux concurrent proposant
la méme variété, le Brésil vient désormais grignoter la
période d'exportation ivoirienne avec des variétés diffé-
rentes. Si en 2018, le premier fournisseur du marché euro-
péen n'avait pas augmenté ses envois sur la période de la
Cote d'lvoire, cela n'a pas été le cas cette année.

En effet, en mai, les expéditions brésiliennes ont presque
doublé, passant de 7 759 tonnes en 2018 a 13 576 tonnes
en 2019. Elles ont aussi sérieusement augmenté en avril et
juin. La présence du Brésil n'est pas un phénoméne nou-
veau, mais désormais les mangues brésiliennes semblent
constituer un frein au développement des exportations
ivoiriennes.

Baisse drastique
des interceptions pour
cause de mouches des fruits

Face a la rigueur de la réglementation européenne,
les services phytosanitaires ivoiriens ont renforcé leurs
controles et demandé aux exportateurs de s'engager a
ne plus exporter de fruits lors des campagnes prochaines
s'ils enregistraient plus de deux saisies liées a la présence
de mouches des fruits.

D’autres mesures ont également été mises en place avec
les producteurs. En 2019, le gouvernement n'a pas sub-
ventionné de produits phytosanitaires contre la mouche
des fruits, comme il I'a fait par le passé, mais a effectué
une meilleure sensibilisation auprés des producteurs
pour le traitement de leurs vergers.

Tous les vergers dont les fruits étaient destinés a I'expor-
tation ont été traités avec des bio-pesticides (utilisation
de produits en pulvérisation et surtout par piégeage).
Les services de l'agriculture se sont assuré que les pro-
ducteurs avaient effectué leurs traitements en se rendant
dans les plantations. Une nouveauté dans la procédure de
contr6le des services phytosanitaires qui, jusqu'a présent,
étaient cantonnés dans les stations de conditionnement.

Les efforts des uns et des autres n‘ont pas été sans résul-
tats. Les interceptions dans I'Union européenne sont pas-
séesde 20en 2018 a8en 2019, dont 5 pour les envois par
bateau et 3 pour ceux par avion.

Mais un autre danger sanitaire plane sur la mangue de
Cote d'lvoire. Le charancon du noyau est de plus en plus
présent sur certaines zones de production. Au moins
deux interceptions ont été réalisées au sein de I'Union
européenne pendant la campagne 2019. Difficile a détec-
ter, la présence de cet insecte devra certainement faire
l'objet d'une attention toute particuliére et d'entretiens
adéquats des plantations. Un nouveau défi pour cette
filiere extrémement sensible.
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Notre gamme s’agrandit avec
le meilleur de I’exotique !

.. 'expertise d’un speécialiste
au service de ses clients!
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La mangue avion résiste
a la chute des prix

En 2019, seules les expéditions par avion ont permis aux
exportateurs de valoriser leur produit. Pour la premiére fois,
les prix se sont maintenus entre 4.30 et 4.80 euros/kilo tout
au long de la campagne, avec une demande constante pour
un produit de haute qualité.

En revanche, les exportations par bateau ont subi un fléchis-
sement important pendant toutes les semaines de commer-
cialisation. Les mangues ivoiriennes ont été vendues a des
prix bien inférieurs a leur colt de revient et ont fait I'objet en
fin de saison de ventes de liquidation a des prix dérisoires.

Apres deux campagnes déficitaires, les opérateurs ivoiriens
sont loin d'étre satisfaits. Leur inquiétude réside également
dans la mise en place d'une nouvelle directive de I'Union
européenne relative aux importations de mangue sujettes
au « Tephritiade non européen » (mouche des fruits), appli-
cable au 1¢ septembre 2019, demandant la mise en place de
mesures encore plus strictes pour les producteurs, les expor-
tateurs et les services phytosanitaires. D'ailleurs, beaucoup
d'opérateurs pensent a la diversification de leurs activités et
notamment a la transformation locale des fruits.

is Domergue
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Vers I'implantation
d’'une industrie de
transformation forte

La production ivoirienne, qui approche les 180 000 tonnes,
a du mal a étre entierement valorisée. Les exportations vers
I'Europe ne représentent qu’a peine 20 % du volume produit.

Bien que les marchés local et sous régional absorbent une
quantité importante, les industries de transformation locales
sont quasi inexistantes et les volumes transformés peu
significatifs.

Au contraire du Burkina Faso, qui a mis en place toute une
série d'unités (séchage, jus pour le marché local, etc.) dans ses
zones de production, la Cote d’'Ivoire a du mal a développer
une industrie de transformation locale forte. Les quelques
unités de mangues séchées ou congelées pour l'exportation
et de jus pour le marché local ne peuvent encore absorber
toute la production.

Face a ce constat, le gouvernement ivoirien en a fait une de
ses priorités a travers son Plan de Relance Agricole. Renforcer
I'industrialisation de la filiéere avec pour but de transfor-
mer 50 % de la production, tel est aujourd’hui l'objectif des
autorités ivoiriennes. Elles comptent, en effet, injecter plus
16.3 millions USD, avec le soutien de la Banque Africaine de
Développement (BAD), pour valoriser les filieres mangues et
ananas a travers des unités de transformation compétitives et
créatrices d'emplois.

Linterprofession, créée en décembre 2018, devrait également
commencer a jouer son role dans une filiére aussi importante
pour le développement économique du nord du pays &

Virginie Pugnet, consultante
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